
会場受講とオンライン受講の併用　会場：船橋商工会議所　オンライン：ＺＯＯＭ

船橋市主催のフォローアップセミナーにご招待
起業に役立つセミナーを年明けに開催予定です。ふなばし起業スクールを受講された方にご案内します。
中小企業診断士による無料相談会のご紹介
千葉県中小企業診断士協会創業支援研究会が開催している無料相談会（紹介制）を紹介します。

詳しくは船橋市商工振興課へ

▪ 船橋市内で株式会社又は合同会社を設立する際の登録免許税の軽減
▪ 創業 2か月前から対象になる千葉県信用保証協会の創業関連保証
（無担保、第三者保証人なし ）が事業開始 6か月前から対象となる
▪船橋市中小企業融資規則に基づき融資を受けた方が千葉県信用保
証協会に支払う信用保証料を全額補給

▪千葉県や国の一部補助金の申請・追加拡充時には特定創業支援
等事業を受けていることが要件となる場合がある

▪船橋市空き店舗対策事業補助金における賃料の助成
▪日本政策金融公庫の一部融資の貸付利率の引き下げが可能 

夢への一歩を踏み出そう

ふなばし

起業スクール

2025
上期・下期

起業をサポートする受講特典をご用意！

船橋市特定創業支援等事業

本講座は船橋市の『特定創業支援等事業』です。このスクールの全カリキュラムの 80％のご参加、かつ『経営』・『財務』・
『人材育成』・『販路開拓』の4項目の講座を全て受講され、(1)(2) を満たす方には船橋市より所定の証明書を発行いたします。
(1) 創業を行おうとする者（事業を営んでいない個人）　(2) 創業後 5年未満の者（事業を開始した日以後 5年を経過していない個人又は法人 ）
※注意点　証明書の交付対象となる方であっても、特定創業支援等事業の受講後、5年を経過した場合は証明書を交付できません。
船橋市内で起業する場合、下記特典を受けることができます。 

（各期）

受講料
各期 12,000 円          

開催スケジュール すべて土曜日に開催します。

下  期　会場受講のみ　会場：船橋商工会議所
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[ お問合せ ] 千葉県中小企業診断士協会
047 - 301 - 3860 （平日 10:00 ～ 16:00）
2784sougyou+cci@gmail.com

[ 主催 ] 船橋商工会議所

[ 協力 ] 船橋市

定員

お申込み方法
1. 二次元コードよりお申込みフォームに入力
2. 受付完了メールの記載に従って受講料を振り込む
3. 受講案内が記載された申込完了メールを受け取る
4. 当日、会場または ZOOMにて参加する

※お申し込みはインターネットのみとなります。 ←上期

（8/30 受付開始）
下期→

（8/23 募集締切）

船橋市商工振興課　特定創業支援等事業



企画・運営　千葉県中小企業診断士協会／創業支援研究会／ふなばし創業支援チーム

スクールカリキュラム（各期共通）

５
日
目

第９講

◆最初のファンづくり

第 10 講

◆経営者としての一歩

•プレゼンテーションの基本

• 人を動かすプレゼンテーション

• ビジネスプランのブラッシュアップ

人材育成　

販路開拓

経営

財務

•ビジネスプラン発表

•講師講評

•起業に向けた仲間づくり

人材育成　

販路開拓

経営

財務

１
日
目

第 1 講

◆失敗しない起業

第 2 講

◆ビジネスを考える

•オリエンテーション
•失敗する起業とは？
•起業に必要なもの
•コンプライアンス

販路開拓

経営 •自分を知って強みを発見する

•ビジネスモデルを検討する

•４P と４C

人材育成　経営

２
日
目

第３講

◆お金の準備

第４講

◆顧客を知る

•必要な資金は
•開業資金と運転資金
•資金調達の手段

販路開拓

• 起業に必要なマーケティング基礎知識

• ターゲッティング・ペルソナ設定

•３C 分析

経営

財務

３
日
目

第５講

◆プロモーション戦略

第６講

◆ビジネスを体験する

•起業時の販路開拓
•いろいろな販促手段
•カスタマージャーニー
•アナログとオンライン

経営

財務

•ビジネスゲーム

•経営者の意思決定

•決算書とキャッシュフロー

販路開拓

４
日
目

第７講

◆ビジネスとお金

第８講

◆創業計画

•売上計画と損益分岐

•収支計画と資金繰り

•融資を受けるには

人材育成　経営 •開業準備

•雇用と労務

•人財を育てる

財務


